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Patent

SimUlasyon Karar Motoru ve Egitsel
Performans Olgiim Sistemi konularinda
patent én arastirmalari devam
etmektedir.

Alinan Destekler
iITU Cekirdek Kulugka Merkezi Girigimi

Sirket Ozeti

isletme egitimi ve kurumsal gelisim alanlarinda faaliyet
gdsteren, gevrimigi is simulasyonlari gelistiren yenilikgi bir
egitim teknolojisi girisimi.

Uriin/Servis

Universitelerin igsletme bdlimleri, MBA programlari ve kurumsal
egditim departmanlarina yénelik olarak, katilimcilarin karar
verme, strateji olusturma ve takim galigsmasi gibi Kritik
becerilerini gelistirmeye odakl trdnler.

Yoénetim

Egitim teknolojileri, yazilim gelistirme ve isletme alanlarinda
uzmanlasmis disiplinler arasi bir ekip tarafindan
yonetilmektedir. Girisimin stratejik yonu, akademi ve sektor
deneyimini birlestiren kurucu ortaklar tarafindan belirlenirken;
drdn gelistirme sdregcleri, kullanici deneyimi ve teknik altyapi
alanlarinda yetkin profesyoneller tarafindan ytrttilmektedir.

Musteri Problemi

Turkiye’de Universitelerin isletme ve is yonetimi fakultelerinde
okuyan degerli 6grencilerin mezun olmadan énce, en etkin ve
gecerli kyasayarak 6grenme» modeline ulasamamasi, Dinya
standardindan geriye kalmasi.

Hedef Pazari

Turkiye’deki Universitelerin igletme fakdulteleri ve MBA
programlari olmak tzere, uygulamali is egitimi sunmak isteyen
ylksekdgretim kurumlaridir. Bunun yani sira, satis ve liderlik
becerilerini gelistirmeyi amaclayan sirketler de hedef
pazarimiz arasindadir.

Musteriler

Musteri grubumuz igletme egitimi alaninda yenilikgi ve
uygulamali 6gretim ydntemlerini benimseyen Universiteler ve
MBA programlaridir.. Ayrica satis, pazarlama ve yénetim
alanlarinda galigan ekiplerinin karar alma, stratejik disinme ve
takim galismasi gibi yetkinliklerini gelistirmek isteyen kurumsal
firmalar da 6nemli musteri grubumuzu olusturur.

Satig/Pazarlama Stratejisi

Hedef musterilere dijital ve dogrudan iletisim kanallariyla
ulagmayi hedefliyoruz. Universiteler i¢in akademik aglar,
konferanslar ve demo sunumlari; kurumsal firmalar iginse
¢6zlUm ortakliklari, referanslar ve hedefli e-posta kampanyalari
én planda. Urtintin dederini vaka temelli tanitimlar ve kullanici
hikayeleriyle ortaya koyarak gliven odakli bir satis streci
benimsiyoruz.

is Modeli

B2B odakli bir yazilim hizmeti yaklagimina dayanmaktadir.
Universiteler, egitim kurumlari ve sirketler ile dogrudan is
birligi kurarak, yillik lisanslama, kullanici basi Gcretlendirme ve
kuruma &zel &zellestirme hizmetleri Uzerinden gelir
hedefliyoruz.

Rekabet Avantaji

Kontrol edilebilir, Revize edilebilir, ézellegtirilebilir, Destek
ekibi, Tum haklari bize ait.

Rakipler

Capsim, USA
Cesim, Finland
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